
POS收单市场推广合作协议
甲    方：
乙    方：
为了扩大市场份额，现有甲方与乙方针对POS机收单业务合作事项，达成如下协议。

合作内容

乙方负责向甲方推荐商户签约使用甲方的POS收单业务，协助甲方进行POS业务渠道的开展和商户的开发。

甲方将按照本协议的约定及乙方推荐商户产生的收单收益向乙方支付收益分成。

权利和义务

1.甲乙双方往来文件、商户数据及传递之信息，应维持高度之机密性，未得对方之书面同意，不得将之告知或交予第三者使用。

2.乙方应当依照甲方的要求推荐商户，并协助商户向甲方提交相关资料，保证商户是合法存续且从事合法商业活动的经营主体。

3.在必要时，乙方有义务协助甲方和有关管理机构调查商户身份及经营情况。

4.乙方在推广活动中，不得利用不正当竞争手段、恶意手段发展商户。

5.甲方应依据本协议的约定向乙方支付乙方因推荐而获得的服务费收益。

6、乙方承担商户培训、维护和巡检等工作，确保商户的软硬件支付产品安全运行，认真受理商户的技术咨询、投诉，并在规定的时间内处理商户的维护需求。

7、乙方承担乙方拓展商户的风险，乙方需积极完成商户调单和各类追款工作，未能在约定期限内追款成功而带来损失的由乙方承担。乙方推荐的虚假商户资料造成甲方受到第三方支付公司的罚款，该罚款由乙方承担，出现以上风险者，甲方有权从乙方的分润中直接扣除，不足部分，甲方有权向乙方追偿。

合作模式

在本协议有效期内，甲乙双方同意按照下列方式进行合作：

1、乙方向甲方推荐商户使用甲方的POS收单服务。甲方为商户提供POS的办理，并履行相关义务。

2、本协议所涉及的POS机具的保养、维护及其他事宜，均由机具提供方负责。

合作价格

 1. 每台POS机的价格根据公司附件参考价格定。

乙方推价商户，甲方以以下比例分润给乙方。

不交保证金合作分润如下：

	序号
	月交易额（人民币元）
	乙方推广收益比例

	2
	2000万以上
	80%

	3
	1000万-2000万
	70%

	4
	100万-1000万
	60%

	5
	不足100万
	不参与分润


   月交易额指每一自然月乙方推荐的商户收单总额，且应扣除当月提交退款交易的金额。签约后，需保证每月最低发展5个商户，若连续三个月乙方推荐商户不足时，甲方有权解除本协议。甲方有权根据银联的费率变化，对上述比例进行调整。
甲方按每月向乙方支付上一月内，乙方收单分润收益。甲方应于下一个月 30  日前向乙方支付分润收益，乙方需按照甲方的具体要求开具发票。

    5.乙方指定以下账户作为收取利润分配收益的账户：

户  名：                               

账  号：                               

开户行：                               

第六条  约定事项

乙方现作为甲方的收单合作商，前期甲方给予乙方相应培训，辅导，合作模式与分润按本协议第四条执行。
第七条  违约责任

乙方未按本协议约定履行其义务，出现违反上述条款之一的，甲方有权终止本协议，同时将停止支付任何费用；同时甲方有向乙方追讨违约费用的权利。

甲方未按本协议约定履行其义务，出现违反上述条款之一的，乙方有权终止本协议；同时乙方有向甲方追讨违约费用的权利。

第八条  其他约定

1.因乙方或乙方推荐的商户造成甲方任何损失的，甲方有权暂停服务并停止结算乙方收益。
2.本协议未尽事宜由甲乙双方友好协商解决。本协议如遇有争议并无法协商解决的，甲乙双方均可向甲方所在地人民法院提起诉讼。

3.本协议经双方签字或盖章后生效。有效期为 壹 年，即到 2014 年   月  日终止。本协议到期后甲乙双方根据合作需要协商签订新的合作协议。

4.本协议正本一式贰份，双方各执壹份。

甲方：                                乙方：

授权代表签字：                         授权代表签字：

签署时间：

年

月

日         签署时间：
年

月

日  
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